WIRTSCHAFT AKTUELL

ERFOLGSFAKTOR FACTORING

B Zahlungsziele fiir Kunden von 30 oder
mehr Tagen, eigene Lieferantenskonti, die
nicht genutzt werden kénnen, keine ligui-
den Mittel - Situation, die viele Unterneh-
mer kennen. Teilweise miissen sie sogar die
eingerdumten Zahlungsziele ihrer Liefe-
ranten Uberschreiten. Eine Licke, die von
Banken immer weniger geschlossen wird.
Besonders fiirkleinere und mittlere Unter-
nehmen werden deshalb Alternativen zur
klassischen Bankenfinanzierung immer
wichtiger. Eine Mdglichkeit ist das Facto-
ring mit seinem gesamten Leistungsspek-
trum. Diese Art der Umsatzfinanzierung
bietet dem Unternehmer die Sicherheit
und Klarheit tber seine Liquiditatssituati-
on, die ein modernes, mittelstdndisches
Unternehmen heute bendtigt.

Factoring ist eine vielseitige Finanz-
dienstleistung mit unterschiedlichen Aus-
pragungen. In der Regel bilden drei Sdulen
die Basis des Leistungsumfanges zur Un-
terstitzung flir ein gesundes Ab-
satzwachstum:  Sofortige  Liquiditat,
Schutz vor Forderungsausfall und Fiihren
der gesamten Debitorenbuchhaltung.
Durch die sofortige Liquiditat gewinnt der
Unternehmer einen zeitlichen und finan-
ziellen Handlungsspielraum. Er ist in der

Mittel zu mehr
Liquiditat

Lage, seinen Lieferantenverbindlichkeiten
unter Ausnutzung der Skonti nachzukom-
men. Oftmals kann er zusatzliche und
hdhere Skonti als bisher bei seinen Liefe-
ranten aushandeln. Durch die Ersparnis
hoher Kontokorrentzinsen bei der Haus-
bank, sowie die geringer belastete Kredit-
linie werden notwendige Investitionen
leichter realisierbar.

Das echte Factoring (100-prozentiger
Schutz vor Forderungsausfillen) wirkt
sich bilanzverkiirzend aus, da die Forde-
rungen nicht mehr in der Bilanz erschei-
nen. Die dadurch verbesserte Eigenkapi-
talquote schlagt wiederum positiv auf das
Rating bei der Hausbank durch und starkt
so die eigene Position. Die gesamte Fi-
nanzsituationistbesser planbar. Durch die
Ubernahme des Debitorenmanagements
spart der Unternehmer Aufwendungen in
der Buchhaltung ein. Der Komplettschutz
vor Forderungsausfall macht eine Waren-
kreditversicherung hinfallig. Die perma-
nente Bonitdtskontrolle der Kunden gibt
Handlungssicherheit. Der Unternehmer
muss sich nicht mehr mit Zahlungsverzug
oder -ausfallen seiner Kunden belasten
und kann sich stattdessen auf sein Kern-
geschaft konzentrieren.

So funktioniert Factoring

Der Unternehmer (Factoringkunde) liefert
die Ware bzw. Dienstleistung an seinen
gewerblichen Kunden (Debitor) und tber-
mittelt seine Rechnungen an den Factor
(Factoringgesellschaft). Der Factor kauft
die Forderung an und schreibt den Kauf-
preisabziliglich 20 Prozent Sicherheitsein-
behalt fiir Skontoabziige oder Mangelrii-
gen sofort dem Kunden gut. Der Sicher-
heitseinbehalt wird dem Kunden bei Be-
zahlung durch den Debitor oder
spatestens 150 Tage nach Falligkeit aus-
bezahlt. Der Factor priift bei Vertragsab-
schluss und dann fortlaufend die Bonitat
der Debitoren und iibernimmt im Rahmen
der vereinbarten Limite das volle Ausfall-
risiko. Der Debitor bezahlt direkt an den
Factor. Fiir die Kunden des Unternehmers
andert sich lediglich die Bankverbindung.
Die Zahlungsziele, der Lastschrifteinzug,
die Sonderbedingungen bzw. Skonti blei-
ben weiterhin bestehen.

Die Kosten fiir das Factoring bewegen
sich dabei im Skontobereich. Dem ent-
sprechend kann das Factoring durch Aus-
nutzung bestehender Skonti, das Aushan-
deln zusatzlicher und héherer Skonti, die
Vermeidung oder Minderung von Konto-
korrentzinsen sowie die Einsparungen bei
der Warenkreditversicherung und bei den
Aufwendungen in der Debitorenbuchhal-
tung nahezu selbst tragen. Daher nehmen
die meisten Factoringkunden das Full Ser-
vice Angebot der Factoringgesellschaften
in Anspruch. &



