Traumhaft! Geld sofort
- Kunde zahlt spater

Doch, diese Rechnung geht auf!
Zahlungsziele sind fast tiberall zur
Gewohnheit geworden. »Lieferan-
tenkredit« ist ja billiger als Bank-
zinsen. Sie mochten, dass Thre
Rechnungen immer sofort begli-
chen werden. Thre
Kunden maoéchten
erst in vier bis sechs
Wochen bezahlen.
Wie kommen Sie
aus diesem Dilemma

heraus?
Auf Buchhaltung

Aufienstinde. Zusatzlich miissen
Mahnung geschrieben oder saumi-
ge Zahler angerufen werden.

Null Aufienstinde ist schon fast
das Paradies! Bei Handwerkern ist
das ganz einfach: Sie machen lhre

- Arbeit, schreiben
Thre Rechnung,
iibermitteln diese
an Thren neuen Ver-

tragspartner und Sie

erhalten innerhalb
von drei Werktagen
96,5% des Brutto-

und den ganzen rechnungsbetrages.
restlichen  Papier- Das war’s. Selbst
kram maochten Sie das  Mahnwesen
gerne  verzichten. wird Ubernommen.
Da strengen Sie Das hort sich viel zu
sich an und machen . einfach an? Na gut,
Unmégliches mog- JUTTA KORBER einen Haken gibt es:
lich:  Verschieben Geschaftsfiihrerin Es kostet was, die
Termine, machen Hanse Factor 3,5%!

Uberstunden oder arbeiten gar am
Wochenende. Wie verhilt sich Thr
Kunde nach getaner Arbeit? Er ist
glucklich und zufrieden, lobt Th-
ren Einsatz und Thre Arbeit. Aber
bezahlen kann er Sie selbstver-
standlich erst im nichsten Monat.
Das miissen Sie wverstehen! Die
Ware muss weiterverkauft oder die
Wohnung muss vermietet werden.
Wenn diese Einnahmen da sind,
dann kann auch die Rechnung di-
rekt beglichen werden.

[hre Lieferanten bieten einen
Skonto an, den Sie nicht nutzen
kinnen und Ihre Angestellten
mochten das Gehalt pinktlich auf
dem Konto haben. Sie schépfen
Thre Kontokorrentlinie aus. Im
Grunde zahlen Sie Zinsen auf Thre

Was ist das iiberhaupt? Es han-
delt sich um Factoring, Eine so ge-
nannte alternative Finanzierung.
Alternativ, weil es neben Threr re-
guldren Bankverbindung ist. Dieses
Instrument gibt es erst seit kurzem
fiir Handwerker, die sowohl private
als auch gewerbliche Kunden bedie-
nen. Der schnelle Zahlungseingang
versetzt den Handwerksbetrieb in
die Lage den Skonto bei seinen Lie-
feranten zu nutzen. Die Lieferan-
ten filhren den Handwerker nun
als Sofortzahler und bedienen ihn
bevorzugt.

»Machen Sie mit Factoring Thren
Traum wahr«, rat Hanse Factor-Ge-
schaftsfiilhrerin Jutta Koérber. Li-
quidititsengpisse trotz guter Auf-
tragslage — das muss nicht sein.



